retiro/tech
// PROPOSTA COMERCIAL - 1° EDIQZ\O - 14 VAGAS

Um sabado
pra trocar
de fase.

Imersao presencial de dia inteiro em Sao Paulo. Vocé sai com um
plano de 90 dias escrito, datado e apresentado pros outros 13 do
grupo. Esta proposta € o desenho da experiéncia e do investimento.

// PARA // DE
Luciano - Mentor Retiro Tech

Sua Jornada de Dados

// EDIGAO // VALIDADE DA PROPOSTA
Sébado, 13 de junho de 2026 Enquanto houver vaga no Lote 1

Sao Paulo - 08h30 — 19h00 14 vagas - turma unica
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// 60 - INDICE

O que voceé vai encontrar has proximas
paginas.

Esta proposta é estruturada em 8 blocos. Vocé pode ler na ordem ou pular direto
pro investimento na pagina 8 — a oferta fica clara mesmo fora de contexto.
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[retiro/tech] 01 - CARTA

// 01 - CARTA DE ABERTURA

Quem senta na sua frente no sabado.

[NOME], BOA.

Eu sou o Luciano. Passei anos dentro da tecnologia como CLT, depois como
freela, depois como dono de empresa. Errei contratacao. Errei precificacao. Errei
regime tributario. Acertei posicionamento depois de muito tropeco. E fui
anotando cada licao — porque sabia que um dia ia voltar pra entregar essas
anotacodes pra alguem.

Hoje compartilho parte disso publicamente no Sua Jornada de Dados, no
YouTube e em conteudos sobre as ferramentas que uso no dia a dia (incluindo IA
aplicada ao trabalho real). Mas o que eu mando la € o resumo. O bom mesmo eu
nunca consegui colocar em video.

O Retiro Tech € onde eu paro de gravar e sento na sua frente. Sem playback, sem
2x, sem "depois eu vejo". 1sabado, 14 pessoas, plano de 90 dias apresentado
pro grupo no fim do dia. Esse € o produto inteiro.

Esta proposta existe porque vocé cogitou isso seriamente — ou porque alguém te
indicou e vocé quer entender se faz sentido. Nas préoximas paginas eu te mostro
onde vocé provavelmente esta, como o dia é estruturado, o que vocé leva pra
casa e quanto custa. Direto, sem enrolacao.

Se depois disso vocé ainda achar que nao é o momento, sem ressentimento. Mas
nao toma a decisao por intuicao: 1é e responde. Eu prefiro um "agora nao"

honesto a um "vou pensar" que vira nada.

Abraco,

Luciano

// suajornadadedados.com.br - @suajornadadedados
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// 02 - DIAGNOSTICO

@2 - DIAGNOSTICO

Onde voceé provavelmente esta agora.

O Retiro Tech foi desenhado pra dois perfis especificos. Os dois ganham bem. Os
dois travaram em pontos diferentes do mesmo caminho. Se vocé nao se

reconhece em nenhum, talvez nao seja o momento — e tudo bem.

// PERSONA 01

CLT no teto
DEV - QA - DATA - R$ 10K - 30K /
MES

Salario bom, plano de carreira
fechando. Sabe que poderia faturar
mais como PJ ou empresa, mas a
proxima promocao parece distante e
cada janela de mercado fechando
aumenta a sensacao de que ta ficando
tarde pra mudar.

Sintomas que vocé provavelmente reconhece

// PERSONA 02

Freelancer travado

CONSULTOR - SOLO - R$ 20K - 25K /
MES

Ja bateu na parede dos R$ 20-25k e
sente que sO vai ultrapassar virando
"outra coisa" — s nao sabe o qué.
Quer chegar em R$ 100k/més e
desconfia que falta posicionamento e
oferta, nao habilidade técnica.

L Voceé ganha bem. Pra muita gente, ganha muito bem. Mas sabe que poderia faturar 3x, 5x, 10x mais

— e nao sabe exatamente o que ta te impedindo.

L Vocé ja abriu 40 abas sobre "como abrir CNPJ", "MEI ou Simples Nacional”, "como precificar

consultoria”. Fechou todas. Nao decidiu nada.

L Vocé vé pessoas com metade do seu skill técnico faturando o triplo. Parte de vocé acha injusto.
Outra parte sabe que elas descobriram alguma coisa que vocé ainda nao descobriu.

L O problema n&o é técnico. E que vocé nunca teve, em um lugar sé, a visdo completa de como sair

dai.

// se nada disso ressoou, esta proposta provavelmente ndo é pra vocé — e isso é uma boa

informacéo.
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®3 - 0 QUE E 0 RETIRO TECH

1sabado em SP. 14 profissionais. Plano
de 90 dias apresentado pro grupo.

1

SABADO - 8 HORAS

14

PROFISSIONAIS DE TECH

90

DIAS DE PLANO ESCRITO

De manha, a gente mapeia onde vocé esta. A tarde, vocé constréi modelo de negécio, oferta

e plano de 90 dias. No fim do dia, vocé apresenta pros outros 13 — accountability real, nao
palco.

O diferencial: vocé apresenta pro grupo

Cada participante apresenta o plano de 90 dias no encerramento. Nao é palco, nao é

avaliacdo. E prova de que o plano existe e é claro o suficiente pra ser explicado em voz alta —

e tem 13 pessoas pra te cobrar daqui pra frente.

/1

// 81 -
ACCOUNTABILITY

13 pessoas que
sabem o que vocé
prometeu fazer.

Mesmo dilema, mesma
jornada. Dificil esquecer o
plano depois disso — e
dificil fingir que nao
combinou nada.

// 02 - CLAREZA

Plano que vocé nao
explica em 5 minutos

nao é plano. E desejo.

A pressao saudavel da
apresentacao te forca a
deixar concreto: meta,
prazo, primeiro passo de
segunda-feira.

// 83 - NETWORKING

13 contatos de tech
que tao na mesma
fase que vocé.

Mais valioso que cartao
de evento corporativo.
Grupo segue ativo nos 90
dias seguintes pra
acompanhamento.

05



[retiro/tech] 04 - PROGRAMA

// 04 - PROGRAMA DO DIA

Como é o0 seu sabado no Retiro Tech.

Um dia inteiro estruturado pra vocé sair com clareza, ndo com mais conteudo pra
assistir depois. Manha absorve, tarde constréi, fim de tarde apresenta.

08h30 Chegada e café

Recepcgao e networking entre os 14. Sem palco, sem cracha corporativo.

09h00 Diagnostico — onde vocé esta hoje

Cada participante mapeia receita atual, modelo de trabalho e pontos de bloqueio. Vocé
sai daqui ja sabendo qual é o gargalo real.

16h30 Modelos de negocio em tech que funcionam

Os formatos que vi dar certo (e os que vi quebrar): consultoria, produto, infoproduto,
servico produtizado. Quando cada um faz sentido pro seu perfil.

12h30 Almoco incluido

Conversa solta. Geralmente é aqui que cai a ficha de muita gente.

14h60 Da ideia ao CNPJ — o que ninguém te conta

Abertura de empresa, regime tributario, contratos, precificacao. O que acertei, o que
errei, e o atalho que existe hoje.

15h30 Posicionamento e oferta

Como sair do "eu cobro por hora" para "eu vendo um resultado". Construcao da sua
oferta principal.

17h00 Construcao do seu plano de 90 dias

Trabalho individual com guia estruturado. Vocé sai com metas semanais, marcos de
receita e 0s 3 movimentos prioritarios — escritos.

18h00 Apresentacao dos planos

Cada participante apresenta seu plano pro grupo. 5 minutos por pessoa. Dai pra
frente, vocé nao ta mais sozinho na jornada.

19h00 Encerramento

Vocé entra com uma vontade. Sai com um plano escrito, datado e apresentado.
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// 05

METODOLOGIA & RESULTADO

A clareza que normalmente leva meses
ou anos.

N&o é magica. E experiéncia destilada — tudo que eu errei (e tudo que eu acertei)
abrindo empresa em tecnologia, transformado em um plano que vocé sai

executando na segunda-feira.

// 6 MESES SOZINHO

Qual modelo de
negacio faz sentido
pro seu perfil técnico.

Consultoria, produto,
infoproduto, servico
produtizado — e por que
escolher errado custa
caro.

// 1 ANO ERRANDO // 2 ANOS PRA
EXECUTAR

Como precificar como

negdcio (ndo como Posicionamento que

HCEIE)R vende sozinho. Oferta

que justifica preco

Como abrir empresa sem alto.
queimar dinheiro em

regime tributario errado.
Como estruturar
contratos que te

protegem.

Os 3 movimentos
prioritarios pros proximos
90 dias — saindo ja com
data e meta escrita.

O que voceé sai com no domingo de manha

v

Diagnostico escrito da sua situagao atual:

receita, modelo, gargalos.

Plano de 90 dias com metas semanais e

marcos de receita.

Oferta principal estruturada — proposta de

valor + preco.

13 contatos de profissionais de tech na

mesma jornada.

Vocé vai chegar la de qualquer jeito.

3 anos.

v Modelo de negdcio escolhido e justificado em
3 frases.

v Os 3 movimentos prioritarios do seu préoximo
trimestre.

v Templates de oferta + planilha de
precificacao + checklist de CNPJ.

v Plano apresentado pro grupo —
accountability ativa por 90 dias.

A pergunta é se vai ser em 90 dias ou em

07



[retiro/tech] 06 - INVESTIMENTO

// 06 - INVESTIMENTO & LOTES

Quanto custa comprar tempo.

A partir da 22 edicdo, o Retiro Tech custa R$ 4.999. A 12 edicdo tem preco de
fundador — abaixo, sua oferta atual.

4 I

Retiro Tech - 12 edicao // 13 Jun 2026 - sp [0 LOTE 01 - ATIVO]

R$ 2.399 ..o

ou 12x de R$ 235 no cartédo

FOUNDING MEMBERS - 6 PRIMEIRAS VAGAS - 40% OFF DO VALOR CHEIO

\ PR ~ s i AAt AN ant A~ s~ s o~ . ce . . /

Préximos lotes — caso o Lote 01 esgote

Lote 02 R$ 2.699
EM ABERTO

// PROXIMAS 6 VAGAS 12x de R$ 264

Lote 03 R$ 2.999
EM ABERTO

// ULTIMAS 2 VAGAS 12x de R$ 294

A s .
22 edicao em diante R$ 4.999

// turma Unica de 14 pessoas. quando o lote 01 esgota, o preco sobe pro lote 02 — sem
excecao, sem desconto retroativo.
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[retiro/tech] @7 - PROXIMOS PASSOS

// 07 - PROXIMOS PASSOS

Como reservar sua vaga em 3 passos.

Nao tem cadastro, paywall, formulario longo. A reserva é direta com o Luciano via
WhatsApp — pra eu mesmo conhecer cada uma das 14 pessoas que entram na
turma.

// PASSO0 01

Confirmar interesse

Me manda mensagem no
WhatsApp dizendo que
VOCé quer entrar.
Conversa de 10 minutos
pra eu entender seu

// PASSO 02

Reservar & pagar

Reserva da vaga com link
de pagamento (Pix,
boleto ou cartdo em 12x).
Vaga so é confirmada
apos pagamento — nao

// PASSO 03

Pré-evento

Recebe brief com
instrucoées, formulario de
diagndstico (15min) e
endereco completo. Vocé
ja chega no sabado com

a primeira metade do
trabalho feita.

momento — e pra vocé tem fila de espera.

decidir se faz sentido.

// 08 - CONTATO DIRETO

+55 (11) 9XXXX-XXXX

// WHATSAPP DIRETO

Luciano
MENTOR - RETIRO TECH

luciano@suvajornadadedados.com.br

Mensagem direta, sem secretaria, sem comercial. I E-HAIL
Quem responde do outro lado é eu —
combinado? @suajornadadedados

// INSTAGRAM - YOUTUBE

Préxima edicao depois dessa: agosto. Ja no preco cheio.

RETIRO/TECH - PROPOSTA COMERCIAL - V1 - 09.05.2026 PAG. 09 / 09



